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Allgemeine Geschaftsbedingungen sind

Iwichtig und fiir Unternehmer unverzichtbar

| Als Unternehmer sollte man ver-

1 suchen, sich bestméglich abzusi-

i chern, indem man Allgemeine Ge-
| schiftsbedingungen (AGB) zur Grundla-
! ge aller Vertragsabschliisse macht. Die

| AGB konnen Unternehmer vor dem To-

| talverlust eigener Forderungen bewahren.

' Geschiftsbedingungen regeln
| In seinen Geschiftsbedingungen trifft ein
| Unterneh zum Beispiel Regelung;
E beziiglich der Zahlungsmodalititen, des
| Eigentumsvorbehaltes, zu Lieferzeiten,
| dem Leistungsumfang sowie fiir andere,
| fiir die Geschiiftsabwicklung wichtige Be-
| reiche. Schliefit er dann Vertrige mit
| Kunden auf der Grundlage dieser AGB,
| sind sie fiir beide Seiten bindend.
Allerdings sind AGB nicht gleich AGB.
Da kein Unternehmen dem anderen
gleicht, nicht mal in derselben Branche,
ist es so wichtig, die eigenen Allgemeinen
Geschiiftsbedingungen sorgfiltig zu for-
| mulieren. In der heutigen Zeit gibt es fiir
alle Branchen diverse AGB-Vorlagen zum
Download im Internet,
Es empfiehlt sich aber, diese Vorlagen
niemals ohne genaue Uberpriifung ein-
| fach eins zu eins zu ibernehmen. Unter-
| stiitzung bieten Kammern und Berufsver-
| binde, meist allerdings nur den Mitglie-
| dern. Wer auf Nummer sicher gehen
| michte, sollte sich seine AGB von einem
Anwalt formulieren lassen. Dieser kennt
| die Rechtslage und haftet fiir die Rechts-
| und Abmahnsicherheit der von thm er-
! stellten Klausel. Die Kosten hierfiir liegen
in der Regel (netto) im mittleren bis hihe-
' ren dreistelligen Eurobereich. Das Geld ist
| aber gut angelegt.

| Eigentumsvorbehalt ist wichtig

| Die Vereinbarung iiber den normalen und

| den verliingerten Eigentumsvorbehalt

| ist wohl die wichtigste Regelung in den ei-
genen Geschiftshedingungen und bares

| Geld wert. Der normale Eigentumsvorbe-

| halt sichert einem Unternehmer so lange

' das Eigentum an einer Sache, bis diese

; vollstindig bezahlt wurde. Das gilt auch
dann, wenn sich die Sache schon im Besitz
des Kiufers befindet.

Bei einer Kundeninsolvenz kommt das

| dann folgendermaflen zum Tragen: Wenn
der Insolvenzverwalter nicht bereit ist, den

| (ungekiirzten) restlichen Kaufpreis zu zah-

" len, kann der Unternehmer vom Vertrag
zuriicktreten und ein sogenanntes Aus-
sonderungsrecht geltend machen. Er kann
dann als Eigentiimer der Sache vom Insol-

' venzverwalter die Herausgabe verlangen,
ohne als Gliubiger am Insolvenzverfahren

 teilnehmen zu milssen.

| Der verlingerte Eigentumsvorbehalt

i stellt eine Erweiterung des normalen Ei-

| gentumsvorbehaltes dar. Das heifit, der

| Kunde kann die Ware schon verarbeiten

| oder weiter veriuBern, was ja ein durch-
aus tibliches Gebaren im Geschiftsleben
darstellt, und zwar auch dann, wenn sie
noch gar nicht vollstindig bezahlt ist.

Bis das aber der Fall ist, erwirbt der Lie-

ferant durch oben genannte Regelung

(unter Umstinden anteilig) das Eigentum
an der neu hergestellten Sache. Bei einem
Weiterverkauf der gelieferten Ware oder
der aus dieser Ware hergestellten Sache,
gibt er zwar das Eigentum daran auf, er-
wirbt dafiir aber im Gegenzug (un-

ter Umstinden anteilig) die Forderung
des Kunden gegen den Kiufer. Der Un-
ternehmer bleibt so (mehr oder weniger)
dennoch abgesichert. Kommt es bei ei-
nem Kunden zur Insolvenz, steht man als
Gliaubiger, der sich den verlingerten Ei-
gentumsvorbehalt gesichert hat, noch
ganz gut dar.

Der Insolvenzverwalter ist zwar dazu
berechtigt, das , Sicherungsgut" (also die
verarbeitete Ware oder die Forderung aus
dem Weiterverkauf) durch Veriuferung
oder durch Einziehung zu verwerten,
aber man ist als Glaubiger mit verlinger-
tem Eigentumsvorbehalt vor den anderen
Gliubigern aus dem Erlés zu befriedigen.
Der Insolvenzverwalter darf jedoch zuvor
noch eine Pauschale von vier Prozent
vom Erlés als Feststellungskosten sowie
rund fiinf Prozent fiir Kosten der Verwer-
tung geltend machen.

Iwei Beispiele aus der Praxis

Im ersten Fall war die Bremer Inkasso fiir
eine grofle Druckerei gegen ihren dster-
reichischen Kunden titig, iber dessen
Vermégen ein Insolvenzverfahren eroff-
net wurde. Die zum Einzug iibergebene
Forderung betrug rund 215.000 Euro. Da
die Geschiftshedingungen der Druckerei
als Grundlage fiir den Geschiftsabschluss
eine Vereinbarung tiber den Eigentums-
vorbehalt enthielten, konnten fiir den
Mandanten beim dsterreichischen Insol-
venzverwalter noch etwas mehr als
111.000 Euro realisiert werden.

Der zweite Fall entsprach genau dem
Gegenteil. Einem neuen Mandanten, der
dem Inkasso-Unternehmen eine erhebli-
che Forderung zum Einzug anvertraute,
konnte nicht wirklich geholfen werden.
Dieser hatte dem Vertrag mit seinem
Kunden nimlich keinerlei AGB zu Grun-
de gelegt und sich somit auch keinen Ei-
g orbehalt gesichert. Vereinf;
ausgedriickt kam dem Mandanten bei
der Insolvenz seines Kunden somit auch
kein Aussonderungsrecht zu, die Ware
floss in die Insolvenzmasse ein, seine For-
derung wurde lediglich mit einer gerin-
gen Insolvenzquote befriedigt.

Sind die AGB nicht klarer Bestandteil der
abgeschlossenen Vertrige, niitzen alle
noch so sorgfiltig ausgearbeiteten For-
mulierungen nichts. Hierbei ist es ganz
wichtig, dass bereits vor Vertragsab-
schluss , wie zum Beispiel im Angebot,
der Hinweis an den Kunden ergeht, dass
die Lieferung oder Leistung auf der Basis
der AGB (die den normalen und verlin-
gerten Eigentumsvorbehalt enthalten
sollten) erbracht wird. Die AGB erstmalig
in der Auftragshestitigung zu erwihnen,
kann schon problematisch sein, wenn der
Kunde dem nicht zugestimmt hat. Und
alleine der Hinweis in Rechnungen ist in
der Regel schon gar nicht ausreichend.




