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Mit allgemeinen Geschéftsbedingungen
Forderungsverlusten vorbeugen

Allgemeine Geschiftsbedingun-
§ gen (AGB) kénnen ,bares Geld“

wert sein. ,,Auch wenn bei dem
Vertragsabschluss mit einem Kunden
wohl niemand daran denkt, dass die
Einbeziehung eigener Geschiftsbedin-
gungen gegebenenfalls den Totalver-
lust der eigenen Forderung verhindern
kann, sollten Unternehmer dringend
besonderen Wert darauf legen, sich
durch AGB abzusichern®, erklirt
Bernd Drumann, Geschiftsfithrer der
Bremer Inkasso GmbH. ,Wir erleben
es leider immer wieder, dass Firmen
nicht iiber eigene Geschiftsbedingun-
gen verfiigen. Sie verschenken unter
Umstinden ’'bares Geld, da sie im
Rahmen einer Insolvenz eines ihrer
Kunden sehr oft - v6llig unnétig - leer
ausgehen oder sich mit geringen Quo-
ten zufriedengeben miissen.”

Unternehmer sollten ihre eigenen AGB

sorgfiltig formulieren (lassen), selbst
kennen sowie in ihrer Bedeutung verste-
hen - also nicht etwa nur von Mitbewer-
bern oder Branchenverbinden ,,ab-
schreiben” - und darauf achten, dass die
AGB auch Bestandteil der von ihnen ge-
schlossenen Vertrige werden, empfiehlt
Drumann. In den Geschiftsbedingungen
gibt der Unternehmer wichtige Regelun-
gen etwa zu den Zahlungsbedingungen,
dem genauen Leistungsumfang (zum
Beispiel hinsichtlich Verpackung, Trans-
port, Versicherung), der Lieferzeit usw.
vor. Die aber wohl wichtigste Regelung
ist die Vereinbarung tiber den normalen
und verlingerten Eigentumsvorbehalt.

Der normale Eigentumsvorbehalt
Der normale Eigentumsvorbehalt be-
deutet, dass der Unternehmer so lange
Eigentum an einer Sache behilt, bis
diese vollstindig bezahlt ist, auch
dann, wenn sie sich schon im Besitz
des Kiufers befindet. Kommt es bei
seinem Kunden zu einer Insolvenz, ist
der Unternehmer abgesichert: Wenn
der Insolvenzverwalter nicht bereit ist,
den (ungekiirzten) restlichen Kaufpreis
zu zahlen, kann der Unternehmer vom
Vertrag zuriicktreten und ein Ausson-
derungsrecht geltend machen. Er kann
dann als Eigentiimer der Sache vom
Insolvenzverwalter die Herausgabe
verlangen, ohne als Glaubiger am In-
solvenzverfahren teilnehmen zu miis-
sen.

Verlangerter Eigentumsvorbehait
Der verlingerte Eigentumsvorbehalt er-
weitert den einfachen Eigentumsvorbe-
halt: Der Kunde kann die Ware zwar, wie
im Geschaftsleben oft iiblich, schon ver-
arbeiten oder weiter verkaufen, auch

dann, wenn sie
noch nicht vollstin-
dig bezahlt ist, der
Unternehmer bleibt
aber dennoch
(mehr oder weni-
ger) abgesichert. Bei
einer Verarbeitung
erwirbt der Liefe-
rant dann nimlich
(unter Umstinden
anteilig) das Eigen-
tum an der neu hergestellten Sache,
wihrend er bei einem Weiterverkauf de;
gelieferten oder eben der aus dieser her-
gestellten Sache zwar das Eigentum auf-
gibt, aber dafiir im Gegenzug (unter
Umstdnden anteilig) die Anspriiche des
Kunden gegen den Kaufer erwirbt.

Bernd Drumanr
Geschéftsfiihrer,
Bremer Inkasso GmbH

Im Fall einer Insolvenz

Kommt es bei einem Kunden zu einer
Insolvenz, hat man als Gliubiger, der
sich durch den verlingerten Eigen-
tumsvorbehalt abgesichert hat, gute
Karten. Zwar ist der Insolvenzverwal-
ter dazu berechtigt, das Sicherungsgut
(also die verarbeitete Ware oder die
Forderung aus dem Weiterverkauf)
durch VeriduBerung oder Einziehung
zu verwerten, aber als oben genannter
Glaubiger ist man dann aus dem Erlos
vor den anderen Glaubigern zu befrie-
digen. Allerdings darf der Insolvenz-
verwalter zuvor noch eine Pauschale
von vier Prozent vom Erlos als Fest-
stellungskosten geltend machen sowie
circa fiinf Prozent fiir Kosten der Ver-
wertung.

»Zusammenfassend kann ich also
nur raten: Jeden Vertragsabschluss un-
bedingt schriftlich dokumentieren!
Ebenso sollte man auch mit den Ange-
boten an Kunden verfahren. Der Be-
stellung des Kunden sollte eine schrift-
liche Auftragsbestitigung folgen. Be-
sonders wichtig: Der Hinweis, dass die
Leistung oder Lieferung auf Basis der
Geschiftsbedingungen erbracht wird,
sollte sowohl im Angebot als auch in
der Auftragsbestitigung enthalten sein.
Dabei sollten unbedingt Regelungen
iiber den normalen und verlingerten
Eigentumsvorbehalt in den Geschifts-
bedingungen enthalten sein’, betont
Drumann.

»Gerade wenn der Kunde spiter doch
einmal in die Insolvenz gerit, kénnen
besagte Vereinbarungen dazu fiihren,
dass man als Glaubiger doch noch sein
Geld bekommt. Auch wenn die Ge-
schiftsbedingungen kein , Allheilmittel
darstellen, kénnen oben genannte For-
mulierungen als deren Bestandteil bares
Geld wert sein.“



