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Thema: Alte Vollstreckungsbescheide =
kénnen noch Geld wert sein. E E

Hintergrund: Vollstreckungstitel sind %

30 Jahre gltig. i
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ARTNACKIGKEIT
ZAHLT SICH AUS

aut Bremer Inkasso kann es sich fiir Unternehmen finanziell rentieren, sich mit alten

ollstreckungsbescheiden zu befassen - auch wenn sie schon viele Jahre alt sind.




> Mit einem neuen Jahr stellen Unterneh-
men gerne die Weichen fiir eine positive
Geschiftsentwicklung und vergessen
Misserfolge. ,Hin und wieder kann ein
,Riickblick’ eine erneute Auseinanderset-
zung mit einem ,Misserfolg’ aber ganz
sinnvoll sein. Zum Beispiel dann, wenn es
um immer noch offene Forderungen
geht, so Bernd Drumann, Geschaftsfiih-
rer bei Bremer Inkasso. ,Man tut als Un-
ternehmer namlich nicht nur gut daran,
sich flir das neue Jahr einen zeitnahen
und noch konsequenteren Forderungs-
einzugvorzunehmen’, fahrt er fort, ,son-
dern auch daran, sich einmal wieder mit
alten Urteilen oder Vollstreckungsbe-
scheiden zu befassen, die vielleicht vor
Jahren oder Jahrzehnten ohne Vollstre-
ckungserfolg irgendwo archiviert wur-
den. Alte Titel konnen bares Geld wert
sein, denn sie sind 30 Jahre lang giiltig.

»30 Jahre sind eine lange Zeitspanne, in-
nerhalb derer sich bei Schuldnern sehr
viel tun kann, sagt Bernd Drumann. ,An-
sichten, Lebenseinstellung und -umstin-
de kénnen sich drastisch verindern und/
oder der Schuldner kann durch Arbeit,
Heirat oder Erbschaft zu Geld kommen.
Daher kann es durchaus sinnvoll sein, in
Abstanden zu priifen, ob sich alte An-
spriiche aufgrund neuer Gegebenheiten
realisieren lassen’, so seine Erfahrung.
»Hat man einen Vollstreckungstitel fiir
eine Forderung, mit deren Einzug man
urspriinglich ein Inkassounternehmen
oder einen Rechtsanwalt beauftragt hat-
te, so ist fiir eine Uberpriifung ein mogli-
cher Weg, diesen Auftrag dort fortzuset-
zen beziehungsweise zu erneuern’, erklart
Drumann. Das habe den Vorteil, dass so
erneut keine eigene Zeit gebunden wer-
de, da wichtige grundlegende Daten be-
reits vorhanden und bisherige Schritte
bekannt seien. In Absprache mit dem
Mandanten kénnten dann, nach Einho-
lung von Informationen zum Schuldner
durch Ermittlungsdienstleister und Wirt-
schaftsauskunfteien, die Ergebnisse vom
Inkassounternehmen oder Rechtsanwalt
ausgewertet und Empfehlungen zum wei-
teren Vorgehen ausgesprochen werden.

Zum weiteren Vorgehen merkt Drumann
an: ,Zu den Kosten, die durch eine Fort-
fiihrung eines Auftrags beziehungsweise
fir die entsprechenden Schritte entste-
hen, sollte man sich vom Anwalt oder
Inkassounternehmen vorher beraten las-
sen. In der Regel raumen Inkassounter-
nehmen fiir die Bearbeitung von titulier-

ten Forderungen Sonderkonditionen ein.
Bei nicht von uns erwirkten Titeln tiber-
nimmt unser Unternehmen zum Beispiel
das volle Kostenrisiko. Das heifdt, dem
Kunden entstehen bei Nichterfolg keine
Kosten. Stattdessen wird dann eine Er-
folgsprovision auf 45 Prozent der einge-
zogenen Gelder erhoben.”

+Dass sich Hartnackigkeit und Geduld aus-
zahlen konnen, habe ich gerade wieder
bei einem aktuellen Fall erlebt®, berichtet
Drumann. ,2006 hatte unser Mandant
eine zahnarztliche Leistung bei einem
Patienten erbracht und ihm diese in
Rechnung gestellt. Leider zahlte der Pa-
tient nicht, auch nicht nach Mahnung.
Zeitnah wurden wir daraufhin mit dem
Einzug der Forderung beauftragt und
schopften alle uns zur Verfiigung stehen-
den vorgerichtlichen Mittel aus. Leider
jedoch ohne Erfolg. Auch das gerichtliche
Mahnverfahren brachte als Ergebnis fiir
unseren Mandanten nur den Vollstre-
ckungstitel. Doch auch mit dem Titel
konnte die Forderung mittels Zwangsvoll-
streckung nicht realisiert werden. Bei
dem Schuldner war schlichtweg absolut
nichts zu holen! Unserem Mandanten
mussten wir daraufhin die vereinbarte
Nichterfolgspauschale sowie reale Ausla-
gen, beispielsweise Porto sowie Telefona-
te in Rechnung stellen und die Akte er-
folglos schliefRen.”

»Das einzige, was wir unserem Mandan-
ten noch an die Hand geben konnten, war
der dringende Appell, in Abstinden die
Lebenssituation des Schuldners {iberprii-
fen zu lassen, um die Forderung in An-
betracht der langen Giiltigkeitsdauer des
Titels doch noch zu realisieren. Und tat-
sachlich machte sich die Beharrlichkeit
unseres Mandanten bezahlt. Mehr oder
weniger routinemaflig sollten wir den
Vorgang erneut auf die Sinnhaftigkeit ei-
ner Fortsetzung des ehemaligen Inkasso-
auftrags tiberpriifen. Nachforschungen
fiir unseren Mandanten {iber einen ein-
geschalteten Ermittlungsdienst ergaben,
dass sich der Schuldner finanziell gefan-
gen zu haben schien und seit geraumer
Zeit einer geregelten Arbeit in Vollzeit
nachging. Schlussendlich konnte eine
Lohnpfandung erreicht werden. Mit vom
Lohn einbehaltenen und an uns abge-
fiihrten monatlichen Teilbetragen wird
die Forderung unseres Mandanten nun
nach neun Jahren doch noch peu a peu
beglichen. Da der Titel durch uns erwirkt
wurde, bekommt der Glaubiger 100 Pro-
zent seiner Forderung®, so Drumann.

Markt und Trends / 4.2016 / IT-BUSINESS / 39

Was ist Inkasso?

> Inkasso ist ein Begriff aus der
Betriebswirtschaftslehre, speziell dem
Bereich Finanzierung. Mit Inkasso ist
der Einzug von Forderungen gemeint.
Die ibergeordneten Organisationen
der Inkassodienste sind der Bundes-
verband Deutscher Inkasso-Unterneh-
men (BDIU) und der Bundesverband fiir
Inkasso und Forderungsmanagement
(BFIF).

Abmahnung Gebiihr
= Vollstreckung Pfandung
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Inkasso kann jeder nutzen.



