Viele Forderungen werden nach einem langeren Zeit-
raum nur deshalb nicht mehr realisiert, weil Glubiger
vollig vergessen haben, dass sie einen Vollstreckungstitel
besitzen, oder aber wissentlich die Forderung aufgege-
ben haben, weil sie es leid sind, ihrem Geld hinterherzu-
laufen.

Man tut als Unternehmer aber nicht nur gut daran, sich
ginen zeitnahen Forderungseinzug vorzunehmen, son-
dern auch daran, sich einmal wieder mit alten Urteilen
oder Vollstreckungsbescheiden zu befassen, die viel-
leicht vor Jahren oder Jahrzehnten ohne Vollstreckungs-
erfolg irgendwo archiviert wurden.

Volistreckungstitel — 30 Jahre giiltig

Alte Titel konnen bares Geld wert sein, denn sie sind 30
Jahre lang gultig. 30 Jahre sind eine lange Zeitspanne,
innerhalb derer sich im Leben eines Schuldners sehr viel
tun kann. Ansichten, Lebenseinstellung und -umsténde
kénnen sich drastisch verédndern und/oder der Schuldner
kann durch Arbeit, Heirat, Erbschaft etc. zu Geld kom-
men. Daher kann es durchaus sinnvoll sein, in Abstanden
zu prifen, ob sich alte Anspriiche aufgrund neuer Gege-
benheiten realisieren lassen.

Mdoglichkeiten ausloten

Hat man einen Vollstreckungstitel fiir eine Forderung, mit
deren Einzug man urspriinglich ein Inkassounternehmen
oder einen Rechtsanwalt beauftragt hatte, so ist fur eine
Uberpriifung ein méglicher Weg, diesen Auftrag dort fort-
zusetzen bzw. zu erneuern. Das hat den Vorteil, dass so
erneut keine eigene Zeit gebunden wird, wichtige grund-
legende Daten bereits vorhanden und bisherige Schritte
bekannt sind. In Absprache mit dem Mandanten kénnen
dann, nach Einholung von Informationen zum Schuldner
durch Ermittlungsdienstleister und Wirtschaftsauskunf-
teien, die Ergebnisse vom Inkassounternehmen oder
Rechtsanwalt ausgewertet und Empfehlungen zum wei-
teren Vorgehen ausgesprochen werden.

Hierzu gehdrt auch sich zu den Kosten, die durch eine
Fortfihrung eines Auftrages bzw. fir die entsprechen-
den Schritte entstehen, beraten zu lassen. In der Regel
raumen Inkassounternehmen flir die Bearbeitung von
titulierten Forderungen Sonderkonditionen ein. Bei nicht
von uns erwirkten Titeln Ubernimmt z.B. die Bremer
Inkasso GmbH das volle Kostenrisiko. Das heiBt, dem
Kunden entstehen bei Nichterfolg keine Kosten. Statt-
dessen wird dann eine Erfolgsprovision von 45 Prozent
von eingezogenen Geldern erhoben.

Vollstreckungsbescheide verduBern

Eine weitere Moglichkeit, die nicht unerwahnt bleiben soll,
ist die der TitelverduBerung. Es gibt Inkassounternehmen,
die Glaubigern Titel abkaufen, wenn diese den ganzen
Vorgang ein fur alle Mal abschlieBen méchten und schon

Was Sie iiber KONSEQUENTEN
FORDERUNGSEINZUG wissen sollten!

gar nicht 30 Jahre

lang den Schuldner
immer mal wieder tber-
priifen méchten. Wer das jedoch
in Betracht zieht, sollte sich vorher unbedingt

Uber die Konditionen ,schlau“ machen, denn das an-
kaufende Unternehmen Ubernimmt ja nicht nur den Titel
sondern ggf. auch das volle Ausfallrisiko der Forderung
- und das schlagt sich im Ankaufspreis nieder. Auskunft
dartiber, wer Titel kauft, erteilt der Bundesverband Deut-
scher Inkassounternehmen e. V.

Schliissel zum Erfolg:
Hartnackigkeit des Glaubigers

Dass sich Hartnackigkeit und Geduld auszahlen kénnen,
haben wir gerade wieder bei einem aktuellen Fall erlebt.
2006 hatte unser Mandant eine zahnarztliche Leistung
bei einem Patienten erbracht und ihm diese in Rechnung
gestellt. Der Patient zahlte selbst nach Mahnung nicht.
Zeitnah wurden wir daraufhin mit dem Einzug der For-
derung beauftragt und schépften alle uns zur Verfligung
stehenden vorgericht-
lichen Mittel aus. Aber
selbst mit dem erwirkten
Vollstreckungstitel konnte
die Forderung mittels
Zwangsvollstreckung
nicht realisiert werden.
Bei dem Schuldner war
schlichtweg absolut
nichts zu holen! Unserem
Mandanten mussten wir
daraufhin die vereinbarte
Nichterfolgspauschale
sowie reale Auslagen
(Porto, Telefonate etc.)

in Rechnung stellen

und die Akte erfolglos
schlieBen.

Bernd Drumann, Geschéfts-
fithrer der Bremer Inkasso
GmbH: ,Dem Erlass eines
jeden Vollstreckungsbeschei-
des liegt eine nicht begli-
chene Forderung zugrunde,
fur die jemand aber bereits
seine Lieferung oder Leistung
erbracht hat! Das ist eine
Tatsache. Was Recht ist,
muss Recht bleiben, auch
oder gerade wenn sich
Umstdnde wandeln.*”

Das einzige, was wir
unserem Mandanten
noch an die Hand geben
konnten, war der drin-
gende Appell, in Abstan-
den die Lebenssituation
des Schuldners Uber-
prifen zu lassen, um die
Forderung in Anbetracht
der langen Gultigkeits-
dauer des Titels doch noch zu realisieren. Und tatséach-
lich machte sich nun die Beharrlichkeit unseres Mandan-
ten bezahlt. Wir sollten den Vorgang regelmaBig auf die
Sinnhaftigkeit einer Fortsetzung des ehemaligen Inkasso-
auftrages Uberprifen. Schlussendlich konnte eine Lohn-
pfandung erreicht werden. Da der Titel durch uns erwirkt
wurde, bekommt der Glaubiger, sehr zu seiner Freude,
100 Prozent seiner Forderung.
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