Wer keine Allgemeinen Geschiftsbedingungen benutzt, verschenkt Geld

Bremer Inkasso empfiehlt, den Verlngerten Eigentumsvorbehalt in die Geschftsbedingungen aufzunehmen

Bremen - Bei Vertragsabschluss
mit einem Kunden denkt wohl
noch kaum jemand daran, dass
gerade das Einbeziehen der eige-
nen Geschiftsbedingungen even-
tuell die einzige Chance darstellen
konnte, auch den Gegenwert fiir
die erbrachte Leistung zu erhalten.
JTatsiichlich kénnen Geschiftsbe-
dingungen und deren vertragliche
Einbeziehung aber den Unterneh-
mer vor einem Totalverlust seiner
Forderung bewahren', sagte Bernd
Drumann, Geschiftsfibrer der
Bremer Inkasso GmbH. ,Bei un-
serer tiglichen Arbeit treffen wir
aber leider immer wieder auf Fir-
men, die nicht einmal eigene Ge-
schiftsbedingungen haben’, so der
Inkassounternehmer weiter. , Aus
meiner Sicht verschenken diese Un-
ternehmer geradezu ihr Geld, weil
sie im Rahmen einer Insolvenz des
Kunden in der Regel leer ausgehen.
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Werauf Allgemeine Geschaftsbedingungen bezicht

aber wichtigste Regelung', so Dru-
mann, ,ist die Vereinbarung iiber
den normalen und verlingerten Ei-

Der I walter hingeg
kann sich freuen, weil die Masse auf
diese Weise nicht belastet wird.“

Geschiftshedingungen

In Geschiiftsbedingungen wer-
den wichtige vertragliche Bedin-
gungen wie zum Beispiel Zah-
lungsbedingungen, Preisgestaltung
(wie brutto oder netto - Kosten fiir
Verpackung und Transport - even-
tuelle Versicherung), Lieferzeit,
Eigentumsvorbehalt und so weiter
vereinbart. ,Die aus meiner Sicht

g behalt.”
Normaler Eigentumsvorhehalt
Vereinfacht beschrieben besagt
der normale Eigentumsvorbehalt,
dass der Unternehmer so lange Ei-
gentum an einer Sache hat, bis diese
vollstindig bezahlt ist, auch wenn
sie sich bereits im Besitz des Kiu-
fers befindet. Im Falle einer Insol-
venz seines Kunden steht dem Un-
ternehmer als (Noch-)Eigentiimer
ein Aussonderungsrecht zu. Mit
diesem kann er geltend machen,

tet, hat bef Kundeninsolvenzen das Nachsehen.

dass ein Gegenstand im Besitz des
Insolvenzschuldners nicht zur In-
solvenzmasse gehort. Der Unter-
nehmer ist damit kein Insolvenz-
gliubiger und nimmt auch nicht
am Insolvenzverfahren teil. Er hat
vielmehr einen Anspruch auf He-
rausgabe des Gegenstandes gegen
den Insolvenzverwalter auferhalb
des Insolvenzverfahrens oder, falls
der Insolvenzverwalter die Ware
verwerten will, auf den vereinbar-
ten Preis (ohne insolvenzbedingte
Kiirzung),

Verldngerter Eigentumsvorhehalt

Der verlingerte Eigentums-
vorbehalt erweitert den einfachen
Eigentumsvorbehalt. Er ist dafiir
gedacht, dass der Kiufer die Ware
zwar, wie im Geschilftsleben iiblich,
auch wenn sie noch nicht vollstin-
dig bezahlt ist, schon verarbeiten
oder weiter verkaufen kann, der
Unternehmer aber dennoch (mehr
oder weniger) abgesichert bleibt.
Denn die Anspriiche, die der Kiu-
fer durch die Weiterveriuferung
wiederum an seinen Kunden hat,
gehen bis zur Hohe des urspriing-
lichen, noch nicht beglichenen
Rechnungswertes an den Unterneh-

Im Insolvenzfall

Im Palle einer Insolvenz des
Kunden ist zwar dann nur der In-
solvenzverwalter dazu berechtigt,
das so genannte Sicherungsgut
(also die verarbeitete Ware oder die
Forderung aus dem Weiterverkauf)
zum Beispiel durch Veriuferung
oder Einziehung zu verwerten; der
Gliubiger, der sich den verlinger-
ten Eigentumsvorbehalt gesichert
hat, ist dann aber aus dem Erlés
vor anderen Gliubigern dafiic zu

"¢ befriedigen. Geltend machen darf

der Insolvenzverwalter vom Erlés

2 aber eine Pauschale von 4 Prozent
£ als Feststellungskosten und in der
ot Regel 5 Prozent fiir Kosten der Ver-
& wertung.

Beispiele aus der Praxis

WWie wichtig die Geschiftsbe-

gungen und ins Besondere die
Vereinbarung {iber den normalen
oder verlingerten Eigentumsvor-
behalt sind, so Bernd Drumann,
wmachen vielleicht zwei Beispiele
aus unserer Praxis deutlich:

Im ersten Fall waren wir fir eine
grofle Druckerei gegen ihren 8s-
terreichischen Kunden titig, iiber
dessen Vermégen ein Insolvenzver-
fahren erbffnet wurde. Die uns zum
Einzug tibergebene Forderung be-
trug rund 215.000 Enro. Da die Ge-
schifisbedingungen der Druckerei
als Grundlage fiir den Geschilfts-
abschluss aber eine Vereinbarung
iiber den Eigentumsvorbehalt
enthielten, konnten wir fiir unseren
Mand; beim dsterreichischen
Insolvenzverwalter noch etwas
mehr als 111,000 Euro realisieren.
Ohne Geschiftsbedingungen hiitte
der Mandant keinen Cent gesehen
oder sich zumindest mit einer ge-
ringeren Quote zufrieden geben
miissen.

Der zweite Fall dagegen ent-
sprach leider genau dem Gegen-
teil. Einem neuen Mandanten, der
uns eine erl

mer {iber. Ebenso das Eig

techt an einer neuen Sache, sollte
der Kunde die von ihm erworbene
Ware weiterverarbeitet haben,

hebliche Forderung zum
Einzug anvertraute, konnten wir
dabei nicht wirklich helfen. Dem
Vertrag mit seinem Kunden hatte

er nimlich keinerlei Geschaftsbe-
dingungen zur Grundlage gemacht
und sich somit auch keinen Ei-
gentumsvorbehalt gesichert. Ver-
einfacht ausgedriickt kam ihm bei
der Insolvenz seines Kunden damit
auch kein Aussonderungsrecht zu,
die Ware floss in die Insolvenzmas-
se ein, und seine Forderung wurde
lediglich mit einer geringen Insol-
venzquote befriedigt.“

Fazit

»Als Wesentliches ist daher
zu raten: Ein Vertragsabschluss
sollte unbedingt schriftlich do-
kumentiert werden. Angebote an
Kunden sollten méglichst schrift-
lich gemacht werden und der
Kundenbestellung sollte eine Auf-

tragsbestitigung folgen. Sowoh|
im Angebot als auch in der Auf-
tragsbestitigung empfiehlt sich
dringend der Hinweis, dass die
Leistung oder Lieferung auf Ba-
sis der Geschiiftsbedingungen er-
bracht wird -~ diese sollten wiede-
rum unbedingt Regelungen iiber
den normalen und verlingerten
Eigentumsvorbehalt  enthalten’,
so Bernd Drumann noch einmal
eindringlich. ,Gerade dann, wenn
der Kunde spiter einmal in die [n-
solvenz gerit, kénnen solche Ver-
einbarungen dazu fithren, dass
man als Glaubiger doch noch sein
Geld erhilt. Auch wenn sie kein
wAltheilmittel” darstellen, kénnen
diese Formulierungen bares Geld
wert sein."



