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Uberlegt formulierte AGB kénnen Unternehmen bei der Insolvenz eines Kunden helfen

Bares Geld wert

Wenn ein Kunde zahlungsunfahig ist, kann das fur den Handwerker zu erheblichen Forderungs-
ausfallen fihren. Bernd Drumann erlautert, wie man rettet, was zu retten ist.
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WIR ERLEBEN es leider immer wieder, dass
Firmen nicht tiber eigene Geschiftsbedingungen
verfiigen. Sie verschenken damit unter Umstinden
bares Geld, da sie bei der Insolvenz eines Kunden
oft unndtigerweise leer ausgehen oder sich mit ge-
ringen Quoten zufriedengeben miissen.
Unternehmer sollten ihre eigenen AGBs sorgfil-
tig formulieren (lassen), selbst kennen und in ihrer
Bedeutung verstehen - also nicht etwa nur von
Mitbewerbern oder Branchenverbinden abschrei-
ben - und darauf achten, dass die AGB auch Be-
standteil der von ihnen geschlossenen Vertrige
werden. In den Geschiftsbedingungen gibt der
Unternehmer wichtige Regelungen vor, etwa zu
den Zahlungsbedingungen, dem genauen Leis-
tungsumfang, der Lieferzeit usw. Die aber wohl
wichtigste Regelung ist die Vereinbarung iiber den
normalen und verldngerten Eigentumsvorbehalt.
Der NORMALE EIGENTUMSVORBEHALT bedeutet
einfach ausgedriickt, dass der Unternehmer so
lange Eigentum an einer Sache behiilt, bis diese
vollstindig bezahlt ist, auch dann, wenn sie sich
schonim Besitz des Kidufers befindet. Kommt es bei
seinem Kunden zu einer Insolvenz, ist der Unter-
nehmer abgesichert: Wenn der Insolvenzverwalter
nicht bereit ist, den (ungekiirzten) restlichen Kauf-
preis zu zahlen, kann der Unternehmer vom Ver-
trag zuriicktreten und ein sog. Aussonderungsrecht
geltend machen. Er kann dann als Eigentiimer der

Sache vom Insolvenzverwalter die Herausgabe ver-
langen, ohne als Gldubiger am Insolvenzverfahren
teilnehmen zu miissen.

Der VERLANGERTE EIGENTUMSVORBEHALT erwei-
tertden einfachen Eigentumsvorbehalt: Der Kunde
kann die Ware zwar verarbeiten oder weiter verkau-
fen, auch wenn sie noch nicht vollstindig bezahlt
ist, der Unternehmer bleibt aber (mehr oder weni-
ger) abgesichert. Bei einer Verarbeitung erwirbt der
Lieferant dann ndmlich (u. U. anteilig) das Eigen-
tum an der neu hergestellten Sache, wihrend er bei
einem Weiterverkauf der gelieferten oder eben der
aus dieser hergestellten Sache zwar das Eigentum
aufgibt, aber dafiir im Gegenzug (u. U. anteilig) die
Anspriiche des Kunden gegen den Kéufer erwirbt.

Kommt es bei einem Kunden zu einer Insolvenz,
hat man als Gldubiger mit dem verlingerten Eigen-
tumsvorbehalt gute Karten. Zwar ist der Insolvenz-
verwalter berechtigt, das sog. Sicherungsgut (also
die verarbeitete Ware oder die Forderung aus dem
Weiterverkauf) durch Verduferung oder Einzie-
hung zu verwerten, aber als o. g. pfiffiger Gldubiger
ist man dann aus dem Erlés vor den anderen Gliu-
bigern zu befriedigen. Allerdings darf der Insol-
venzverwalter eine Pauschale von 4 Prozent vom
Erlos als Feststellungskosten geltend machen so-
wie ca. 5 Prozent fiir Kosten der Verwertung.
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