Was Geschafts-
bedingungen regeln

Forderungsverlusten vorbeugen

Unternehmer sollten ihre
eigenen AGB sorgfiltig for-
mulieren (lassen), selbst ken-
nen sowie in ihrer Bedeu-
tung verstehen - also nicht
etwa nur von Mitbewerbern
oder Branchenverbidnden
»abschreiben — und darauf
achten, dass die AGB auch
Bestandteil der von ihnen
geschlossenen Vertrige wer-
den. Allgemeine Geschifts-
bedingungen (A GB) kénnen
,bares Geld* wert sein.

In den Geschiftsbedingun-
gen gibt der Unternehmer
wichtige Regelungen etwa zu
den Zahlungsbedingungen,
dem genauen Leistungsum-
fang (z. B. hinsichtlich Ver-
packung, Transport, Versi-
cherung), der Lieferzeit usw.
vor. Die wohl wichtigste Re-
gelung ist die Vereinbarung
iiber den normalen und ver-
langerten Eigentumsvorbe-
halt.

Der normale Eigentums-
vorbehalt bedeutet, dass der
Unternehmer so lange Ei-
gentum an einer Sache be-
hilt, bis diese vollstidndig be-
zahlt ist, auch dann, wenn sie
sich schon im Besitz des
Kéufers befindet. Kommt es
bei seinem Kunden zu einer
Insolvenz, ist der Unterneh-
mer abgesichert: Wenn der
Insolvenzverwalter nicht be-
reit ist, den (ungekiirzten)
restlichen Kaufpreis zu zah-
len, kann der Unternehmer
vom Vertrag zuriicktreten
und ein s. g. Aussonderungs-
recht geltend machen. Er
kann dann als Eigentiimer
der Sache vom Insolvenzver-
walter die Herausgabe ver-
langen, ohne als Gldubiger
am Insolvenzverfahren teil-
nehmen zu miissen.

Der verlingerte Eigen-
tumsvorbehalt erweitert den
einfachen Eigentumsvorbe-
halt: Der Kunde kann die
Ware zwar, wie im Ge-
schiftsleben  oft  iiblich,
schon verarbeiten oder wei-
terverkaufen, auch dann,
wenn sie noch nicht vollstéin-

dig bezahlt ist, der Unter-
nehmer bleibt aber dennoch
(mehr oder weniger) abgesi-
chert. Bei einer Verarbei-
tung erwirbt der Lieferant
dann ndmlich (u. U. anteilig)
das Eigentum an der neu
hergestellten Sache, wéh-
rend er bei einem Weiterver-
kauf der gelieferten oder
eben der aus dieser herge-
stellten Sache zwar das Ei-
gentum aufgibt, aber dafiir
im Gegenzug (u. U. anteilig)
die Anspriiche des Kunden
gegen den Kéufer erwirbt.

Kommt es bei einem Kun-
den zu einer Insolvenz, hat
man als Gldubiger, der sich
durch den verldngerten Ei-
gentumsvorbehalt gesichert
hat, gute Karten. Zwar ist
der Insolvenzverwalter dazu
berechtigt, das s. g. Siche-
rungsgut (also die verarbei-
tete Ware oder die Forde-
rung aus dem Weiterver-
kauf) durch VerduBerung
oder Einziehung zu verwer-
ten, aber als pfiffiger”
Gldubiger ist man dann aus
dem Erlos vor den anderen
Gldubigern zu befriedigen.
Allerdings darf der Insol-
venzverwalter zuvor noch ei-
ne Pauschale von 4% vom
Erlos als Feststellungskosten
geltend machen sowie ca.
5% fiir Kosten der Verwer-
tung. Daher sollte jeder Ver-
tragsabschluss unbedingt
schriftlich dokumentiert wer-
den. Ebenso sollte man auch
mit den Angeboten an Kun-
den verfahren.

Der Bestellung des Kun-
den sollte eine schriftliche
Auftragsbestitigung folgen.
Besonders wichtig: Der Hin-
weis, dass die Leistung oder
Lieferung auf Basis der Ge-
schiftsbedingungen erbracht
wird, sollte sowohl im Ange-
bot als auch in der Auftrags-
bestdtigung enthalten sein.
Dabei sollten  unbedingt
Regelungen iiber den nor-
malen und verldngerten Ei-
gentumsvorbehalt in den
Geschiftsbedingungen ent-
halten sein.



